
Votre guichet unique pour l’innovation

AWS Marketplace est un catalogue de logiciels numériques sélectionné avec soin par Amazon Web Services 
(AWS), où les clients peuvent trouver, tester, acheter et déployer des logiciels tiers, des services 
professionnels et des données pour créer des solutions et gérer leur entreprise. 

AWS Marketplace comprend des milliers de listes de logiciels dans des catégories populaires telles que la 
sécurité, les applications commerciales, l’apprentissage automatique et les produits de données dans des 
secteurs spécifiques comme la santé, les services financiers et les télécommunications. 

Les clients peuvent rapidement lancer des logiciels préconfigurés et choisir des solutions logicielles aux 
formats Amazon Machine Images (AMI), Software-as-a-Service (SaaS) et autres. 

Les entreprises qui ont migré leurs achats de logiciels vers AWS Marketplace ont pu améliorer l’efficacité 
tout au long du processus d’achat et économiser sur les frais de licence en passant à des modèles de licence 
plus flexibles.

La manière dont AWS Marketplace donne un coup de pouce à votre 
entreprise :

AWS 
Marketplace

* Étude « Forrester Total Economic Impact™ » d’AWS Marketplace 

Bénéficier de meilleurs tarifs. Les partenaires du réseau de partenaires AWS (APN) 
alignés sur TD SYNNEX sont éligibles à la tarification de distribution sur les solutions 
de fournisseurs de logiciels indépendants (ISV), ce qui leur permet de reconnaître des 
marges plus élevées, d’évoluer plus efficacement et même d’aider leurs clients à retirer des 
engagements de contrat d’achat d’électricité (PPA) avec AWS.

Accéder à des offres privées exclusives auprès des principaux fournisseurs TD SYNNEX et 
SaaS.

Pouvoir créer des offres privées et les étendre ensuite aux partenaires afin qu’ils les 
partagent avec les clients finaux pour l’achat.

Profitez d’une équipe d’experts dédiée à TD SYNNEX Marketplace vous aidant à tirer parti 
du programme AWS Marketplace afin de décrocher plus de contrats !

Faites passer votre partenariat TD SYNNEX au niveau supérieur 
 
Les partenaires sont en mesure de tirer parti de leur relation avec TD SYNNEX lorsqu’ils vendent via 
AWS Marketplace pour : 

Contactez-nous
Pour obtenir plus d’informations, contactez-nous à l’adresse  

awsmpsales@tdsynnex.com 

Accélération de 
30 % 

du délai de mise sur le 
marché grâce à l’efficacité 

du déploiement

Accélération de 
60 % 

des processus d’achat

70 % 
de réduction du temps de 
recherche de la solution

377 % 
de retour sur 

investissement, avec un 
amortissement en 6 mois



Pratiquer AWS Marketplace avec TD SYNNEX
Nous vous accompagnons à chaque étape

Assistance et conseils sur la 
documentation d’intégration au 

programme Marketplace fournisseurs, 
ainsi que sur les exigences relatives aux 

différents accords 

Assistance et conseils sur les 
programmes AWS et l’intégration au 

réseau de partenaires AWS

Conseils sur l’intégration à 
AWS Marketplace : Inscription au 

programme CPPO

Plan commun de ventes pour Marketplace

Assistance à l’enregistrement et à 
l’approbation des transactions sur 

fournisseur et ACE (AWS)

Offre de bureau de la place de marché 
centrale TD SYNNEX

AWS – Heures d’ouverture de la 
Marketplace fournisseurs

Conseils sur le traitement fiscal

Enregistrement des transactions, 
autorisation et automatisation des achats  

(bientôt disponible)

Plan d’affaires partenaire 
Co-création : plan de croissance, stratégie 
commerciale et cartographie du territoire. 

Accès aux cas d’utilisation, ainsi qu’aux 
témoignages de référence

Accès aux spécialistes régionaux et 
locaux des ventes et de la prévente de 

TD SYNNEX

Co-création d’un plan marketing 
partenaire : marketing basé sur les 

données TD SYNNEX, accès optimisé aux 
MDF (fournisseur et TD SYNNEX) 

Disponibilité du partenaire

Cycle de vente sur Marketplace

Croissance de l’activité

Proposer des options d’achat 
supplémentaires aux clients IBM

« Nous sommes ravis de travailler avec TD SYNNEX pour proposer 
des logiciels IBM sur le marché. Cela nous ouvre d’énormes 
opportunités et nous pouvons offrir une valeur ajoutée à notre client 
en lui permettant de simplifier les processus d’achat et de s’assurer 
qu’il optimise ses dépenses engagées avec AWS. »

Dennis Scheerman, Conseiller en solutions IBM, 
SoftwareOne

«
«

Processus d’appel 
d’offres standard 

intégré

Chiffre d’affaires 
total comptabilisé

Possibilité pour 
le client final 
d’utiliser les 

engagements AWS

Complexité réduite

Contactez-nous
Pour obtenir plus d’informations, contactez-nous à l’adresse 

awsmpsales@tdsynnex.com 


