
Erweitern Sie Ihr Cisco-Geschäft 
mit zuverlässigen Services
Cisco Managed Services unterstützt 
durch TD SYNNEX Advanced Services

Wir befinden uns in einer Übergangsphase, in der Partner ihre Geschäfte überprüfen und anpassen 
müssen, um die Marktanforderungen zu erfüllen. Einer der am schnellsten wachsenden Bereiche 
ist Managed Services. Kunden wünschen sich die beste Technologie, die von Experten verwaltet 
wird, um ihr Geschäft zu vernünftigen Kosten voranzutreiben.

TD SYNNEX ist bereit, Sie bei der Einführung und Beschleunigung Ihrer Cisco Managed Services-
Praxis zu unterstützen.

Wenn Sie Ihre Reise beginnen und in Ihr zukünftiges Angebot investieren und gleichzeitig Ihre 
Markteinführungsstrategie beschleunigen möchten, bietet TD SYNNEX Ihnen die Tools, um Ihr 
Unternehmen weiterzuentwickeln oder zu skalieren.

In diesem Umfeld belohnt das neue Cisco 
360-Programm Partner, die ein solides Managed-
Services-Geschäft erbringen, bei dem Managed 
Services einen wichtigen Beitrag zur Kategorie 
Foundational Value Index leisten.

Partner, die eine ausgereifte Praxis und 
Kenntnisse in Managed Services nachweisen, 
können bis zu 1,25 direkte Punkte auf dem 
Value Index verdienen. Darüber hinaus trägt 
Managed Services zu anderen Kennzahlen wie 
Softwarewachstum, Kundenonboarding und 
Akzeptanz bei.

Option 1 
Bauen Sie mit unserer Unterstützung:

Option 2 
Nutzen Sie unser Managed Services-Angebot:

Innerhalb dieses neuen Rahmens stehen die 
Partner vor erheblichen Herausforderungen:

des globalen IT-Budgets bestehen aus IT-Services.

• �Erstellen Sie Ihr eigenes Managed Services-Angebot mit 
fachkundiger Anleitung.

• ��Nehmen Sie an unserem 1-tägigen Practice Builder-Workshop und 
Follow-up-Sitzungen teil, um ein wettbewerbsfähiges Angebot in 
Ihrem Fachgebiet vorzubereiten und bereitzustellen.

• �Nutzen Sie unsere TD SYNNEX Managed Services-Lösung 
- verfügbar für White Label.

• �Sparen Sie Zeit mit einem verkaufsfertigen Angebot für 
Meraki Managed Services.

Wachstum bei den Product Lifecycle Services, den von Partnern 
bereitgestellten IP Services und dem Wiederverkauf von 
Servicepaketen im Vergleich zur Hardware.
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Neu in Sachen Managed Services?

Mehr über Cisco 360 erfahren Erfahren Sie mehr in unserem Video Vollständige Feature-Liste ansehen

Technische Komplexität

Fachkräftemangel

Fragmentierte Anbieterlösungen

Differenzierung und Steigerung der Rentabilität

Entscheidungen über Build-or-Buy-Services

https://www.cisco.com/site/us/en/partners/cisco-partner-program/cisco-360/index.html?dtid=osscdc000283
https://hub.tdsynnex.com/de-ch/cisco/msp/#advancedservices
https://explore.tdsynnex.com/rs/691-SMD-711/images/Meraki%20Managed%20Services%20Feature%20List.pdf


Das TD SYNNEX-Angebot hilft Ihnen, Ihr Cisco 360-Partnerprogramm zu stärken. Es unterstützt auch 
die Anmeldung zum Cisco Provider-Programm.

Erfahren Sie mehr über das Cisco Provider-Programm 

Während Sie Ihre Managed Services Praxis aufbauen 
und konsolidieren, können Sie bereits von folgenden 
Vorteilen profitieren:

Servicebetrieb rund um die Uhr (24x7) 
bereitstellen.

Steigen Sie in höhere Stufen des Cisco 
Provider-Programms auf und sichern 

Sie sich zusätzliche Vorteile.

Erhöhen Sie Ressourcen und 
Bandbreite, um neue Services oder 

Kunden abzudecken.

Programmatische Rabatte auf 
Managed Services Produkte.

Förderfähigkeit für Marketingmittel.Zugang zu Vergütungsprogrammen.

oder wenden Sie sich an Ihren lokalen TD SYNNEX-Vertreter.

TD SYNNEX kann Ihnen helfen, Ihre Cisco Managed Services-Funktionen zu erweitern und 
zu verbessern.

Bieten Sie bereits Managed Services an?

Darüber hinaus können Sie durch Nutzung unserer TD SYNNEX Cisco Managed Services in höhere Stufen des Provider-Programms 
aufsteigen und von neuen Vorteilen profitieren.

Sie und TD SYNNEX Advanced Services können gemeinsam Cisco Meraki Powered Services anbieten, wodurch Sie den Status eines 
Cisco Premier-Partners erhalten und Ihren Cisco 360 Value Index verbessern können.

Premier Status CPS Acceleration-Eigentümerschaften:

Ihr Fachwissen und der Support von TD SYNNEX Advanced Services ergänzen sich perfekt. Gemeinsam können wir 
einzigartige Services anbieten, die Kunden dabei helfen, ihre Geschäftsziele zu verwirklichen, indem wir Sie als Trusted 
Advisor positionieren und gleichzeitig Ihren Status in Cisco-Programmen und Vergütungsmodellen stärken.

Wenden Sie sich an Ihren bekannten TD SYNNEX Account Manager oder senden Sie eine E-Mail an ciscomsp@tdsynnex.com.

Warten Sie nicht länger – beginnen Sie noch heute, mit TD SYNNEX Advanced Services 
Ihre nächste Einnahmequelle aufzubauen!

TD SYNNEX

GTM-Unterstützung GTM

SLA Rebranding

Überwachung und Management -

ITIL-geschulte Ressourcen (mindestens 2) ITIL-geschulte Ressourcen (mindestens 1)

Programmaufstockung Kundenerfolg

Betriebsprozessdokumente Rebranding

Service Desk und Call Center -

Zertifizierte TSEs Technische Zertifikate (mindestens 1 VZÄ)

Vertriebsunterstützung Vertrieb

Beschreibung des Dienstes Rebranding

ITSM -

- Cisco Practice Lead (mindestens 1 VZÄ)

Servicebereitstellung -

Demos Labore

Portal -

Partner

https://ebooks.cisco.com/story/cpp-provider-overview/page/1/9?subject
mailto:ciscomsp%40tdsynnex.com?subject=

