
Ficha técnica para partners 
HPE Compute Ops 
Management

Información basada en IA
con aprobaciones de políticas de flujo de trabajo para tomar decisiones más 
inteligentes y seguras.

Visibilidad de la infraestructura basada en mapas para una supervisión en tiempo real.

Herramientas de ahorro de energía

Analizador de registros

para cumplir los objetivos de sostenibilidad y reducir los costes.

de Active Health System para disminuir el tiempo medio de resolución.

Puerta de enlace segura

Monitorización de servidores

para conexiones iLO centralizadas y acceso seguro a servidores.

multiproveedor (Dell, Lenovo, Supermicro) para una mayor visibilidad del entorno.

Qué ofrece COM

 HPE Compute Ops Management (COM) está estrechamente integrado con los servidores HPE ProLiant Gen11/Gen12, lo que 

ofrece a los partners una potente oportunidad de venta adicional:

 Con el respaldo del estudio Total Economic Impact™ de Forrester:

 HPE COM es una plataforma SaaS nativa en la nube que simplifica y protege la gestión del ciclo de vida del servidor en 

entornos híbridos.

Por qué liderar con HPE COM

Valor para el cliente: impacto probado

Valor para el cliente: impacto probado

Valor para el cliente: impacto probado

Activa las suscripciones incluidas 
con ProLiant Gen11/Gen12 para 

impulsar el valor de SaaS.

Hasta 4,8 horas menos de tiempo 
de inactividad por servidor al año.

Añade suscripciones a las cuentas 
base instaladas de ProLiant Gen10/

Gen10 Plus para aumentar los 
ingresos.

Ahorro de hasta 152 000 dólares 
en costes de viaje y software en 

tres años.

Acelera los ciclos de renovación 
tecnológica y aumenta los 

márgenes liderando con COM en 
cada presentación de ProLiant 

Compute.

Hasta un 420 % de ROI 
proyectado. 

Involucra a los clientes con 
confianza en la gestión de 

recursos de IT, la sostenibilidad y 
el retorno de la inversión.

HPE COM ofrece integración 
superior, facilidad de 

implementación y asistencia 
técnica.

Marca la diferencia con 
una gestión en la nube sin 

agentes ni dispositivos, 
eliminando la necesidad de una 

infraestructura local.

La competencia a menudo 
requiere hardware adicional, 

configuración manual o 
visibilidad limitada de múltiples 

proveedores.

Utiliza el modo MSP 
multiinquilino integrado que, a 
diferencia de la competencia, 

no requiere hardware adicional.

La plataforma GreenLake de 
HPE permite un consumo 
flexible y rutas de ventas 

adicionales futuras.



✓ Liderar con HPE COM en cada conversación sobre ProLiant Compute

✓ Activar suscripciones de ProLiant Gen11/Gen12

✓

✓

Venta adicional decuentas ProLiant Gen10/Gen10 Plus

Utilizar el programa de evaluación para reducir la fricción y cerrar ventas más rápido

✓ Posicionamiento de COM como puerta de enlace a la expansión de GreenLake

Lista de control de activación de partners

Al emparejarlo con los servidores HPE ProLiant, los partners pueden desbloquear nuevas fuentes de ingresos, acelerar los ciclos 

de actualización y ofrecer una respuesta

HPE COM es una ventaja estratégica

Más información

https://hub.tdsynnex.com/es/hpe/tech-refresh/

