
Argumentaire partenaire : 
HPE Compute Ops 
Management 

Informations basées 
sur l’IA

avec des approbations de politiques de flux de travail pour des décisions plus intelligentes et plus 
sécurisées.

Une meilleure visibilité de l’infrastructure basée sur une carte pour une surveillance en temps réel.

Des outils d’efficacité 
énergétique

Un analyseur : Active 
Health System

pour atteindre les objectifs de durabilité et réduire les coûts.

pour réduire le temps moyen de résolution.

Une passerelle 
sécurisée

Une surveillance  
multi-fournisseurs

pour des connexions iLO centralisées et un accès sécurisé au serveur.

des serveurs (Dell, Lenovo, Supermicro) pour une meilleure visibilité du parc informatique.

Ce que COM fournit

 HPE Compute Ops Management (COM) est étroitement intégré aux serveurs HPE ProLiant Gen11/Gen12, offrant aux partenaires 

une puissante opportunité de vente incitative :

 Soutenu par l’étude Total Economic Impact™ de Forrester :

 HPE COM est une plateforme SaaS native du cloud qui simplifie et sécurise la gestion du cycle de vie des serveurs dans les 

environnements hybrides.

Pourquoi choisir HPE COM

Avantage client : Impact réel

Avantage client : Impact réel

Avantage client : Impact réel

Activez les abonnements inclus 
avec ProLiant Gen11/Gen12 pour 

débloquer la valeur SaaS.

Jusqu’à 4,8 heures de temps d’arrêt 
en moins par serveur par an.

Ajoutez des abonnements aux 
comptes de base installés ProLiant 
Gen10/Gen10 Plus pour augmenter 

vos revenus.

Jusqu’à 152 000 $ d’économies 
réalisées sur les frais de 

déplacement et de logiciels sur une 
période de trois ans.

Accélérez les cycles de 
modernisation technologique et 

augmentez les marges en montrant 
la voie avec COM dans chaque 

argumentaire ProLiant Compute.

Un ROI prévu pouvant atteindre 
420 %. 

Engagez les clients en toute 
confiance en matière de gestion 

des ressources informatiques, 
de durabilité et de retour sur 

investissement.

HPE COM offre une meilleure 
intégration, une facilité de 

déploiement et une assistance 
technique.

Différenciez-vous grâce à une 
gestion basée sur le cloud, sans 

agent ni dispositif, de sorte 
qu’aucune infrastructure sur site 

ne soit nécessaire.

Les concurrents ont 
souvent besoin de matériel 

supplémentaire, d’une 
configuration manuelle ou d’une 

visibilité multi-fournisseurs 
limitée.

Utilisez le mode MSP 
multilocataire intégré, sans 

aucun matériel supplémentaire 
requis contrairement aux 

concurrents.

La plateforme GreenLake de 
HPE permet une consommation 
flexible et offre de futures voies 

de vente incitative.



✓ Choisir HPE COM dans chaque conversation ProLiant Compute

✓ Activer les abonnements ProLiant Gen11/Gen12

✓

✓

Vente incitative auprès des clients ProLiant Gen10/Gen10 Plus

Utiliser le programme d’évaluation pour réduire les frictions et conclure des contrats plus rapidement

✓ Positionner COM comme passerelle vers l’expansion GreenLake

Liste de contrôle pour l’activation partenaire

En l’associant aux serveurs HPE ProLiant, les partenaires peuvent débloquer de nouvelles sources de revenus, accélérer les 

cycles de modernisation et atteindre leurs objectifs

HPE COM est un avantage stratégique

En savoir plus

https://hub.tdsynnex.com/fr/hpe/tech-refresh/

